Sgndag 26. september 2010 NORDJYSKE Stiftstidende

Nordjysk teknologi skal
udbredes til Japan

INNOVATION: Nordjysk know-how inden for satellitter, tradlgs kommunikation og digital lyd
praesenteret pa innovations-fremstgd i Tokyo

NORDJYLLAND: Nordjysk eks-
pertviden om satellitter,
tradlgs kommunikation og
digital lyd kan vaere pa vej
mod stgrre udbredelse via
samarbejde med japanske
partnere. Grunden blev lagt
i Tokyo under et netop af-
sluttet innovations-fremstgd
med deltagelse af tre nordjy-
ske teknologivirksomheder
og Aalborg Universitets Cen-
ter for Teleinfrastruktur
(CTIF).

Tokyo-turens tetpakkede
program med virksomheds-
besgg, workshops og indivi-
duelle forretningsmgder in-
volverede ud over de danske
deltagere en snes japanske
repreesentanter. Japanerne
kom béde fra industrien og
forskningsmiljgerne, og det
gjorde maélgruppen perfekt
for direktgr Lars Alminde fra
det fremstormende iverk-
setterfirma GomSpace i
Aalborg.

- Vores formél med at del-
tage var at mgdes med uni-

versiteter og virksomheder,
somilighed med os arbejder
med sma satellitter. Det er et
felt, hvor bade Danmark og
Japan er pioner-nationer, og
mgderne gav god anledning
til at diskutere erfaringer og
muligheder for et teettere
samarbejde i fremtiden. Det
folger vi konkret op pa med
yderligere mg@der i Europa i
lpbet af efterdret, fortaeller
Lars Alminde.

Skoleeksempel
Hans egen historie blev pa
mgderne i Tokyo preesente-
ret som et skoleeksempel pa
de innovative og praktiske
feerdigheder, Aalborg Uni-
versitets undervisningsme-
toder prgver at fremelske.
Sammen med en gruppe
studiekammerater stod Lars
Alminde i 2003 bag opsen-
delsen af den f@rste europee-
iske cubesatellit.
Erfaringerne fra den og se-
nere opsendelser i studieti-
den blev i 2007 grundlaget

Japan har
brug for os

TOKYO: Béde pa internatio-
nalt plan og internt i Japan
er der bekymring over lan-
dets skyhgje gzeld, den sta-
dig mere skaeve alderssam-
mensetning med overvegt
af aldre og det japanske er-
hvervslivs problemer med at
bevare konkurrencedygtig-
hedeniden globale handel.

Men de drgje tider i den
opgéende sols land kan pa-
radoksalt nok veere med til
at fremme den nordjyske
jagt pa nye samarbejdspart-
nere. Det vurderer direktgr
og Japan-kender Jens Ug-
gerhgj fra konsulentvirk-
somheden Uconnect, som
har hjulpet Aalborg Univer-
sitet og virksomhederne
med at tilretteleegge frem-
stgdet.

Han kender ikt-branchen i
Japan fra sit tidligere job
som teknologiattache ved
den danske ambassade i
Tokyo, og han oplever nu en
stgrre japansk nysgerrighed
over for potentielt anvende-
lige udenlandske erfaringer.

- Japanske virksomheder
har stolte traditioner inden
for elektronik og it, men de
er under hardt pres fra kore-
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JENS UGGERH@J: Japanerne er
under hardt pres fra koreanske
og kinesiske konkurrenter. Dde
er ngdt til at ga nye veje.

anske og kinesiske konkur-
renter. Sa der er en voksen-
de erkendelse af, at de er
nedt til at gi nye veje, hvis
de skal lgse deres gjeblikke-
lige udfordringer.

- Derfor har de ogsa veeret
meget lydhgre over for vores
budskab om, at projektar-
bejde og problembaseret lee-
ring pa universiteterne, som
det kendes fra den sékaldte
Aalborg-model, kan fremme
innovationen i virksomhe-
derne.

ner-nationer, fastslar Lars Laminde, direktgr for Gomspace, som en
gruppe AAU-studerende lagde grunden til. Arkivfoto

for etableringen af GomsS-
pace, der specialiserer sig i
elektronik- og softwareud-
vikling til det gryende mar-
ked for helt smé satellitter.
Virksomheden har bevidst
gjort meget ud af at bevare
de teette forbindelser til uni-
versitetet.

- Vi samarbejder allerede
konkret med universitetets
Center for Teleinfrastruktur
i to strategiske udviklings-
projekter, som fokuserer pa
at lave forretning baseret pd
forskningsresultater. Sa
workshoppen i Japan var en
god anledning til at styrke

relationerne yderligere, me-
ner Lars Alminde.

To af de andre nordjyske
virksomheder, der deltog i
fremstgdet i Tokyo, har i for-
vejen erfaring pa det japan-
ske marked.

Lydfirmaet AM3D i Aal-
borg er baseret pa en paten-
teret 3D teknologi, som ud-
springer fra forskning pa
Aalborg  Universitet, og
AMB3D abnede tidligere i ar
eget kontor i Japan. Det ske-
te som konsekvens af mar-
kant gget efterspgrgsel pa
selskabets teknologi fra de
japanske forbrugerelektro-
nik-producenter.

Tradlgs teknologi fra RTX
Telecom i Ngrresundby har
ogsd spillet en rolle pa mar-
kedet i Japan i en arraekke,
men selskabet satser nu pa
vaekst.

- Vi har i forvejen mange
storkunder i Japan. Samti-
dig er det en region, som er
meget central i nogle af de
markeder, vi arbejder pé at
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skabe vakst i. Den mest ef-
fektive made at skabe nye
kunder pa er gennem net-
veerk, og derfor var vi ikke i
tvivl, da invitationen til den
her tur kom. Mélet har for os
vaeret at skabe kontakter til
nye virksomheder, samt at fa
et indblik i, hvad der rgrer
sig pa de japanske universi-
teter. Begge dele lykkedes
fint, fortaeller key account
manager Jesper Noer fra
RTX Telecom, som selv er
uddannet pa Aalborg Uni-
versitet.

- Vi samarbejder allerede
meget med AAU om projek-
ter med studerende og
ph.d.-studerende. At vi nu
har kunnet udvide samar-
bejdet til ogsd at omfatte
networking omkring CTIFs
udenlandske filialer, er end-
nu et plus. Inden for vores
forretningsomréde marker
vi tydeligt ude hos kunder-
ne, at CTIF har formaet at
sette Aalborg pad verdens-
kortet, oplyser Jesper Noer.

ROBOTTER ER en af de ting, japanerne er gode til. Men landets befolkning har en af de hgjeste gennemsnitsaldre i verden, og det er en
af grundene til, at landet nu s@ger hjeelp i blandt andet Danmark til innovation.



